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珠海博杰电子股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2021-010 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 √其他（网络会议）  

参与单位名称及

人员姓名 

网络会议：中金公司，Grandeur Peak 基金 

时间 2021 年 7 月 15 日 10:00-11:00



子公司苏州博坤以电学检测、自动化测试业务为主；奥德维以视觉检测设备为主，

如六面体检测机、测包机等；博韬以 AOI 玻璃光学检测设备为主。 

二、互动交流 

1、今年 5G 射频测试设备业务如何？ 

答：受去年主要客户推出全新产品的影响，5G 射频测试设备业务取得高速增长；

今年以来在维持现有客户基础上，也在积极开拓新的客户，相关业务处于稳步推进的

状态。 

2、公司今年的主要业务在哪些领域？ 

答：首先夯实传统业务，如电学测试、射频测试、声学测试及自动化组装设备等；

各 BU 及子公司也不断开发新的标准测试设备，已开发成功并投向市场的包括六面体

检测设备、AOI 玻璃光学检测设备、点胶机、打包机等。 

3、与其他厂商相比的优势有哪些？ 

答：（1）注重产品创新，产品性能对标一流产品：长期以来，公司重视技术创新，

研发投入维持在较高水平，产品性能通常会选择行业一流品牌设备进行对标。产品在

性能上向一流品牌看齐，性价比和服务上比境外厂商有一定优势。 

（2）稳定的品质管控：在与优秀客户的长期合作过程中，公司不断提升管理水平，

推行全面质量控制，严格控制品质，产品稳定性得到了保证、赢得了客户认可。 

（3）不断提升产能、及时交付：公司不断提升运营管理水平，建立了特有的精益

 开�



广到新、老客户，如开拓了六面体测试设备、点胶机、打包机等领域的客户。 

7、与国外产品相比，公司定价方式、均价如何？ 

答：公司主要产品是定制化的产品，价格主要基于客户对产品性能的要求：要求

不同，价格有较大差异；公司一般通过报价的方式，与客户协商最终价格；同时，也

一直坚持提升产品性能，来维持价格水平。 

8、请介绍一下公司 BBS 系统？ 

答：BBS 是博杰特有的精益管理体系，负责人深度研究国外先进企业的管理方法，

结合公司自身情况，创建了博杰业务体系（BBS）并在公司及子公司深化推进。通过

充分运用精益管理的理念和方法可以使产品交期、品质、成本得到全面提升。 

精益管理降本提效工作一般流程如下： 

（1）研究共性、优化工艺。对公司产品和过程进行分类，研究产品共性，在品质

满足客户需求的前提下确定材料和生产工艺； 

（2）加强培训、能力提升。由精益管理老师进行专项改善培训，然后成立项目改

善团队，在开展专项成本优化和效率提升改善的基础上最终实现项目成本优化。目前

公司大部分管理人员已经参加过精益管理培训，ਸ਼౽本提效提岳了ӡࡰꘄ쳊；



答：公司产品成本中基础



上的项目，通过有效管理实现良好发展。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 7 月 15 日 

 


